
Choisir un courtier immobilier est une décision

fondamentale. Dans un marché aussi nuancé que

celui de Montréal, chaque courtier peut offrir une

expertise particulière de certains quartiers, une

lecture distincte de la valeur marchande, ainsi

qu’un accès privilégié à un réseau d’acheteurs

façonné par les secteurs où il exerce le plus

souvent. De Westmount à Verdun, d’Outremont à

Pointe-Claire, chaque vendeur aborde également

le marché avec des objectifs, des attentes, et un

échéancier qui lui sont propres.

Cette fiche de travail propose une approche claire

et structurée pour évaluer différents courtiers au

moyen d’une réflexion guidée. Utilisez-la pour

définir vos priorités, structurer vos entretiens, et

sélectionner le professionnel dont les valeurs, la

stratégie, et l’expertise locale correspondent à

votre vision pour la vente.

Le guide de sélection d’un
courtier immobilier pour les

vendeurs à Montréal
Un cadre réfléchi pour évaluer et choisir le bon partenaire

immobilier pour la vente de votre propriété



Qualité du courtier Importance, à encercler

Expertise du marché montréalais 1      2      3      4      5

Expertise propre à votre quartier 1      2      3      4      5

Conseils honnêtes et constructifs 1      2      3      4      5

Communication claire et grande réactivité 1      2      3      4      5

Réflexion stratégique en matière de prix 1      2      3      4      5

Qualité de la mise en marché et de la
présentation

1      2      3      4      5

Force en négociation 1      2      3      4      5

Souci du détail 1      2      3      4      5

Capacité à résoudre les enjeux de façon
proactive

1      2      3      4      5

Connaissance de votre type de propriété 1      2      3      4      5

Concordance avec votre échéancier et vos
objectifs

1      2      3      4      5

Clarifier ce qui compte le plus
Avant d’amorcer vos échanges, prenez le temps de réfléchir aux qualités que vous valorisez le

plus dans une relation professionnelle.

Évaluez chaque critère sur une échelle de 1 à 5, où 1 signifie « Peu important » et 5 signifie «

Essentiel ».



Questions d’entretien et pistes de réflexion
Utilisez les questions suivantes pour orienter vos échanges et évaluer l’approche, l’expérience,

et la compatibilité de chaque courtier.

Au fil des réponses, demeurez attentif aux signes pouvant révéler un manque d’alignement

avec vos objectifs, notamment :

Une recommandation de prix exagérée sans données probantes

Des réponses vagues ou l’évitement de questions directes

Une pression à prendre des décisions rapides sans contexte suffisant

Une attention portée principalement à la commission plutôt qu’à vos priorités

Des références imprécises ou des évaluations insatisfaisantes

Une connaissance limitée de votre quartier ou de votre type de propriété

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

Comment décririez-vous les conditions actuelles du marché à

Montréal, et plus particulièrement dans mon quartier?

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

Quel profil d’acheteur est actuellement le plus actif dans ce

secteur?

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

Quelle expérience avez-vous dans la vente de propriétés

comparables à la mienne, notamment en matière de type de

propriété, de superficie, de gamme de prix, et d’état général?



______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

Comment déterminez-vous la stratégie de prix pour une propriété

comme la mienne?

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

Quelle est votre approche en matière de marketing et de

présentation?

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

Quelles améliorations ou quels ajustements de présentation

auraient, selon vous, le plus d’incidence sur la valeur dans le

marché actuel?

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

Pouvez-vous me présenter des exemples de propriétés comparables

que vous avez vendues récemment?

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

Compte tenu de mes objectifs et de mon échéancier, comment

structureriez-vous la stratégie de mise en marché et de

négociation?



______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

Comment gérez-vous habituellement les offres multiples ou les

négociations complexes?

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

Quels défis potentiels entrevoyez-vous pour ma propriété, et

comment les aborderiez-vous de façon proactive?

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

Comment me tiendrez-vous informé tout au long du processus?

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

Que me recommandez-vous de faire, ou d’éviter, afin de préparer

ma propriété pour la vente?

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

Si ma propriété ne suscite pas la réaction attendue au cours des

premières semaines, comment ajusteriez-vous la stratégie?



______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

Quels sont vos taux de rétribution, et quels services comprennent-

ils?

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

À quoi puis-je m’attendre de votre part dans les moments

d’incertitude ou de complexité au cours de la transaction?



Ce courtier a-t-il démontré une connaissance approfondie du marché
montréalais et de votre quartier?

☐   Oui ☐   En partie ☐   Non

A-t-il communiqué avec clarté, transparence, et discernement?

☐   Oui ☐   En partie ☐   Non

Sa stratégie de prix et son approche marketing vous ont-elles semblé
réfléchies et solidement appuyées par des données?

☐   Oui ☐   En partie ☐   Non

Avez-vous confiance en sa philosophie de négociation et en sa
réflexion stratégique globale?

☐   Oui ☐   En partie ☐   Non

Vous sentez-vous à l’aise de lui confier vos intérêts financiers et
personnels?

☐   Oui ☐   En partie ☐   Non

Réflexion finale

Utilisez l’échelle ci-dessous pour réfléchir au niveau de l’alignement, de la confiance, et de la

compatibilité stratégique après chaque entretien.



À la lumière de votre évaluation, souhaitez-vous aller de l’avant
avec ce courtier?

☐   Oui ☐   En partie ☐   Possiblement, avec davantage d’information

Notes:
______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________________



Maintenant que vous avez clarifié vos priorités, structuré vos entretiens, et réfléchi à

l’alignement recherché, vous pouvez avancer avec davantage de confiance.

Un processus de sélection structuré offre des avantages considérables lors de la vente :

Une représentation stratégique : En évaluant l’expertise du marché, la philosophie de prix,

et l’approche de négociation, vous vous assurez que votre propriété est représentée par

un professionnel dont la stratégie soutient vos objectifs financiers.

Un partenariat aligné : En précisant vos attentes en matière de communication, de

transparence, et d’accompagnement, vous établissez une relation professionnelle fondée

sur la confiance, la clarté, et la responsabilité.

Une plus grande confiance tout au long du processus de vente : Lorsque votre courtier est

choisi avec soin, chaque étape, de la préparation à la fixation du prix, puis à la

négociation, se déroule avec plus de cohérence et de clarté.

L’importance de bien choisir son courtier
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Prochaine étape
Téléchargez Le guide du vendeur à Montréal
Votre guide complet pour vendre avec clarté et confiance dans un marché immobilier

montréalais en constante évolution.

4665 Notre-Dame O. #101, Montréal, QC H4C 1S7

(514) 982-3330

info@duquesimms.com

https://duquesimms.com

Communiquez avec Duque Simms
Une vente stratégique commence par le bon partenariat. Nos courtiers vous aident à

positionner votre propriété avec discernement et à entreprendre votre prochaine étape avec

expertise, attention, et stratégie.

https://mailchi.mp/duquesimms/guide-vendeur
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