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Le guide de planification du
vendeur a Montreéal

Un cadre stratégique pour clarifier vos motivations, votre

échéancier, et votre positionnement avant la mise en marché

Tout projet immobilier réussi commence par une
vision claire. Que vous envisagiez une propriété
plus spacieuse, un déménagement, une transition
vers un espace plus adapté & vos besoins, ou le
début d’'un nouveau chapitre, comprendre vos
motivations constitue la fondation d’une expérience

de vente menée avec confiance et intention.

Ce guide vous invite a prendre un moment de
réflexion avant la mise en marché. D’Outremont &
Saint-Lambert, de Griffintown & I'Ouest-de-I'lle, les
vendeurs des quartiers dynamiques de Montréal
abordent le marché avec des objectifs et des
échéanciers qui leur sont propres. Ce guide vous

aide a définir les vétres.

Utilisez-le pour réfléchir a vos motivations, préciser
vos objectifs personnels et financiers, et créer une
feuille de route pour une vente qui soutient a la fois

votre réalité actuelle et votre vision d’avenir.




Le pouvoir de la clarté

Vendre une propriété est une décision financiére et émotionnelle importante. Cette transition

peut transformer votre quotidien, votre structure financiére, et vos projets & long terme.

A Montréal, les propriétaires choisissent de vendre pour de nombreuses raisons, notamment :
« Trouver une propriété plus spacieuse, car la famille s’agrandit
« Opter pour un espace plus simple ou mieux adapté a leur mode de vie
« Répondre a une évolution professionnelle ou a une relocalisation
« Soutenir une planification financiére ou successorale

o Découvrir un nouveau quartier ou adopter un autre rythme de vie

Quelle que soit votre motivation, commencer avec une vision claire permet d’aligner votre

vente avec vos besoins actuels et votre orientation future.

LLes motivations derriere votre transition

Utilisez les questions suivantes pour réfléchir aux raisons qui motivent votre décision et a la

facon dont votre propriété actuelle a influencé votre prochaine étape.

Qu’est-ce qui motive ce déménagement?

Quels aspects de votre situation actuelle ont répondu a vos

besoins, et lesquels souhaitez-vous voir évoluer?




Des facteurs externes influencent-ils votre décision, par exemple

votre carriére, votre famille, ou votre situation financiére?

Adapter la transition a votre mode de vie

Utilisez les questions suivantes pour explorer la facon dont cette transition s’inscrit dans votre

qguotidien et vos aspirations.

Quelle incidence ce déménagement aura-t-il sur votre routine, vos

déplacements, ou votre environnement social?

Quels objectifs personnels ou quelles valeurs cette vente devrait-

elle soutenir?

Quelles caractéristiques ou qualités sont les plus importantes pour
vous dans votre prochaine propriété ou votre prochaine

communauté?




Clarifier votre échéancier et votre stratégie
de transition

Définissez votre échéancier et le degré d’urgence de votre projet afin de mieux structurer les

étapes a venir.

A quel point votre besoin de vendre est-il urgent?

Quel délai envisagez-vous pour la mise en marché, les visites, et la

cléture de la transaction?

Certains événements importants influencent-ils votre échéancier,
par exemple la rentrée scolaire, le début d’un nouvel emploi, ou la

retraite?




Comprendre votre réalité financiere et
émotionnelle

Considérez a la fois vos objectifs pratiques et votre attachement personnel au moment de

préparer la vente.

Quels sont vos objectifs financiers pour cette vente?

Votre propriété suscite-t-elle un attachement émotionnel qui mérite

d’étre reconnu dans votre préparation?

Au-dela des considérations financiéres, a quoi ressemblerait une

vente réussie pour vous?

Quel aspect de cette transition vous inspire le plus?




[La valeur d’'une vision de vente bien définie

Maintenant que vous avez clarifié vos motivations, vos priorités de mode de vie, vos objectifs
financiers, et votre échéancier de transition, vous pouvez aborder votre vente avec davantage

d’intention et de structure.

Une vision bien définie offre des avantages considérables :
o Un positionnement guidé par vos objectifs : Lorsque vos motivations sont clairement
exprimées, la stratégie de prix, la préparation de votre propriété, et sa présentation
peuvent étre soigneusement élaborées pour refléter vos véritables priorités et le résultat

recherché.

o Un échéancier et une exécution stratégiques : Une compréhension claire du degré
d’urgence, des événements importants, et des objectifs financiers permet & votre courtier
de concevoir un plan personnalisé qui harmonise les conditions du marché avec votre

parcours personnel.

« Une collaboration et des négociations menées avec confiance : Des objectifs bien définis

vous permettent de communiquer avec précision, d’évaluer les offres selon une

perspective stratégique, et d’aborder les négociations avec calme et conviction.




Prochaine étape

Téléchargez Le guide du vendeur a Montréal

Votre guide complet pour vendre avec clarté et confiance dans un marché immobilier

montréalais en constante évolution.

—

Communiquez avec Duque Simms
Une vente stratégique commence par le bon partenariat. Nos courtiers vous aident a
positionner votre propriété avec discernement et & entreprendre votre prochaine étape avec

expertise, attention, et stratégie.

4665 Notre-Dame O. #101, Montréal, QC H4C 1S7

D U Q U E (514) 982-3330
S M M S info@duquesimms.com
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