
La vente d’une propriété à Montréal comporte une série d’étapes soigneusement coordonnées,

chacune contribuant à une clôture réussie et bien orchestrée. Cette liste de contrôle vous offre

un cadre structuré pour vous guider, de la préparation et du positionnement sur le marché

jusqu’aux négociations et au transfert final de propriété. Que vous vendiez une résidence

familiale dans NDG, une propriété patrimoniale à Westmount, ou un pied-à-terre sur le

Plateau, une approche rigoureuse permet de protéger vos intérêts à chaque étape du

processus.

Notes importantes :

Chaque transaction comporte ses propres particularités. L’échéancier, les conditions

de financement, le type de propriété, et les exigences juridiques peuvent nécessiter

des étapes supplémentaires propres à votre situation. Les vendeurs devraient

toujours consulter leur courtier, leur notaire, leur comptable, ainsi que les autres

professionnels qualifiés participant à la transaction afin de s’assurer que toutes les

obligations contractuelles et réglementaires sont pleinement respectées.

La liste de contrôle
pour la clôture d’une
vente immobilière à

Montréal

Un guide étape par étape pour
finaliser votre vente avec clarté,

confiance et accompagnement
professionnel



Avant la clôture

Coordonnez les démarches avec le notaire ou
l’avocat de l’acheteur ainsi qu’avec votre
courtier.
Préparez-vous à la visite finale de la propriété
avec l’acheteur.
Rassemblez toutes les clés, tous les manuels, et
tous les documents destinés à l’acheteur.
Communiquez avec les fournisseurs de services
publics pour les informer de votre
déménagement.

Une coordination attentive au cours des dernières
semaines permet de s’assurer que les documents,
la logistique, et les obligations sont pris en charge
avant le transfert de propriété.

Préparer votre propriété pour la vente

Définissez vos objectifs de vente.
Rassemblez les factures, contrats, et
garanties liés aux travaux importants, ainsi
que tous les documents pertinents pour la
vente.
Évaluez votre propriété et préparez-la pour
sa mise en marché.
Travaillez avec votre courtier afin de préparer
une déclaration du vendeur complète et
rigoureuse.
Effectuez les réparations et améliorations
nécessaires.
Désencombrez, dépersonnalisez et mettez
votre propriété en valeur.
Privilégiez une photographie professionnelle
et travaillez avec un courtier qui offre du
matériel de mise en marché de grande
qualité.

Une préparation réfléchie constitue la fondation
d’une mise en marché bien positionnée et permet à
votre propriété d’arriver sur le marché avec force,
clarté, et intention stratégique.

Choisissez un courtier d’expérience possédant
une expertise locale approfondie.
Établissez un prix demandé concurrentiel
fondé sur une analyse du marché.
Assurez-vous que votre courtier fait la
promotion de votre propriété sur les
plateformes pertinentes et sur Centris.
Prévoyez des visites libres et des visites
privées.
Examinez les offres et négociez les conditions.
Fournissez les renseignements importants
nécessaires à l’inspection.

Mise en marché et négociations
Une visibilité stratégique et des négociations
menées avec expertise protègent vos intérêts,
renforcent votre position, et contribuent à la
conclusion d’une entente avantageuse.

Clôture et étapes suivant la
vente

Examinez et signez les documents de clôture.
Veillez au bon déroulement du transfert de
propriété et des fonds.
Remettez les clés et tout autre élément
convenu.
Mettez votre adresse à jour auprès des
institutions concernées.
Célébrez la vente réussie de votre propriété!

La conclusion de votre vente représente à la
fois une étape financière importante et le
début d’un nouveau chapitre, soutenu par un
accompagnement professionnel qui se poursuit
au-delà de la transaction.



Félicitations d’avoir franchi chacune des étapes du processus de vente, de la préparation et du

positionnement stratégique jusqu’aux négociations et à la documentation finale.

Une approche structurée de votre vente offre des avantages considérables :

Une réduction des risques et une plus grande clarté : En vérifiant la documentation, en

respectant les conditions convenues, et en travaillant étroitement avec votre courtier et

votre notaire, vous veillez à ce que chaque obligation soit remplie avec précision et

attention.

Une gestion financière plus rigoureuse : Une supervision réfléchie contribue à protéger la

valeur de votre investissement, à respecter les exigences contractuelles et réglementaires,

et à renforcer votre confiance dans l’intégrité de la transaction.

Une transition vers votre prochain chapitre menée avec confiance : Une fois les dernières

étapes complétées, et grâce à un accompagnement professionnel tout au long du

processus, vous pouvez avancer en sachant que votre vente a été menée avec stratégie,

rigueur, et savoir-faire.

Finaliser votre vente en toute confiance
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Prochaine étape
Téléchargez Le guide du vendeur à Montréal
Votre guide complet pour vendre avec clarté et confiance dans un marché immobilier

montréalais en constante évolution.

4665 Notre-Dame O. #101, Montréal, QC H4C 1S7

(514) 982-3330

info@duquesimms.com

https://duquesimms.com

Communiquez avec Duque Simms
Une vente stratégique commence par le bon partenariat. Nos courtiers vous aident à

positionner votre propriété avec discernement et à entreprendre votre prochaine étape avec

expertise, attention, et stratégie.

https://mailchi.mp/duquesimms/guide-vendeur
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